
废旧塑料加工一个陷阱变“钱景”的暴利行业

废旧塑料加工行业，曾经布满重重“陷阱”，令很多投资者看而生畏。然而最近几年随着

市场需求的不断增长和加工技术的成熟，又开始逐渐变成颇为诱人的“钱景”行业，甚至被业

内人戏称为“中国塑料领域最后一块蛋糕”。现在投资五六万元从事废塑料加工，一年至少可

以赚十几万元，假如是具有百万元投资规模的加工企业，一年获利千万并不是“天方夜谭”。

这些暴利背后到底隐躲着什么？原因何在？下文将为读者揭开其中的奥秘！

废旧塑料加工，一个陷阱变“钱景”的暴利行业

缘何“陷阱”变“钱景”

废旧塑料加工行业一度被投资者以为是“陷阱”最多的投资领域。其中最典型的就是来料

加工、回收再生料和以销售设备为目的的技术转让三大类。造成“陷阱”的主要原因是，由于

当时塑料(新料)的市场价格很低，废塑料加工技术也不成熟，再生粒料的品质较差，导致市

场实际需求极少，使很多投资者都无法赚到钱，有的甚至血本无回。

2003年以后，受国际石油价格上涨影响，塑料(塑料为石油的衍生品)的价格连续上涨，

很多以塑料为原料的加工企业，为了降低本钱，不得不将原材料从新料转为再生塑料，加之

国家为了鼓励再生塑料行业，出台了一些免税政策，使得再生塑料市场需求开始转旺。年需

求量从 2000年的不到 100万吨，增加到如今已超过 2000万吨。很多早期进进该行业的投

资者也都是从这个时候开始赚钱的。

废旧塑料加产业的远景好坏与国际石油价格的涨跌有很大的关联性，假如石油价格一直

上涨，新料的价格居高不下，那么废旧塑料加产业的远景就很好，反之亦然。从目前国际石

油价格的走势来看，废旧塑料加产业在未来 5～10年都会有相当不错的发展空间。

破解暴利原因 ：

1.原材料价格低，加工利润率高

废旧塑料的来源很广，目前国内有三个着名的废旧塑料集散地，第一是河北省文安县，

第二是浙江省的东阳地区，第三是浙江省的台州地区。废旧塑料的回收价格约为 2000元／

吨，而再生颗粒的市场销售价格约为 6000元／吨，毛利润率远远超过了同行业的其他环节。

再生粒料等废旧塑料再生产品的市场需求量，在以每年 9％，的速度增长，如今已经超过了



2000万吨，而目前只能满足 40％～50％的供给量，这还包括了品质极低的再生粒料。巨大

的市场缺口，让很多加工企业有了“货卖出价高者”的机会，产生高额利润也就不足为奇了。

2.信息渠道不畅，行业进进者少

由于早期废旧塑料加工领域中存在一些骗局，使得相当一部分投资者都不再继续关注

这一行业，加之该行业和人们的日常生活关联性较低，信息较为封闭，所以很多人并不了解

该行业。市场空间大，进者又少，从业者赚大钱也就十分正常了。

从业者的生意经留意地域的选择

全国塑料加工信息中心的高级工程师刘主任表示，江苏、浙江、山东、广东、河北、

四川等省比较适合中小投资者发展废旧塑料加工，而东北地区、湖南、安徽等地由于塑料产

业比较落后，因此并不适合中小投资者发展废旧塑料加工。如安徽省的市场容量只有二三十

万吨，早已被一些大型企业占领了，中小投资者就很难再进进。

要有一定的渠道

福建泉州某废旧塑料加工企业的老板厉先生表示，废旧塑料加工行业是一个“渠道为王”

的行业，假如投资者没有稳定的废旧塑料回收渠道，就无法在行业中立足。回收渠道大约分

为三种，一是国家物资回收公司；二是废品回收公司；三是具有进出口权的外贸公司(从国

外进口废弃塑料必须经过国家审批，并且废旧塑料可利用率超过 80％，以上的，才能被答

应进进国内)。

利用优惠的政策

山东青岛的李先生从事废旧塑料加工已经有 6年的时间了，他表示，国家是鼓励发展

废旧塑料再生业的，而且税收政策上还有一定的优惠。有的地区是年回收量在 10万吨以上

的企业可以享有优惠，不过各个地方规定不太一样。像他的企业回收量达到 5万吨左右就

可以享受到税收优惠。

要进行产品细分



河北文安县的陈先生专门从事废旧塑料回收。他表示，要想赚取更多的利润就要分好

类再加工，假如加工好再生粒料，就分不出类来了，而且这种混合料价值不大，也卖不上价。

同时废旧塑料市场也存在一定的市场波动，一般年初、年中、年底，三个时间段，产品价位

相对较低，不宜销售产品。其他时候产品价位就相对较高，适合出手。

严防产品的积存

广东省的文女士从事废旧塑料加产业已经有 5年的时间，她表示，做废旧塑料加工最

忌讳产品积存。产品积存说明当地塑料加工市场出现了题目，有可能是市场出现了饱和，有

可能是当地的原材料市场价格出现了大幅波动。无论怎样，投资者都需要重新开拓渠道，否

则很快就会出现资金链断裂现象。

废旧树脂最赚钱

台州地区某废旧塑料加工企业的朱先生表示，目前最赚钱的废塑料主要是五种树脂，

pe、pp、pvc、ps、abs，这五种树脂的再生粒料的利润要比其他废旧塑料高出 30％左右。

其中 pe、pp两种树瞻既是最好回收的，又是利润最高的。

向外贸企业销售

我国现在有 30％，的塑料制品出口到国外，一些外贸加工企业会专门收购一些品质较高

的再生粒料，和新料混合(一般加 10％～20％的再生料)在一起做成合格产品出口，这样可

以降低加工企业的本钱。所以废旧塑料加工者可以选择垃圾袋、购物袋、塑料鞋等外贸加工

企业为目标顾客。

做进口废物生意

广州的赵先生表示，实在做进口废旧塑料加工，要比做国内废旧塑料赚钱，主要是生产

出来的再生粒料品质高，可以卖上价。不过并不是什么样的废物都可以加工，进口废物必须

要有国家环保部分的许可证，否则就会受到相关部分的处罚。目前国内的进口废旧塑料比较

集中的港口城市为广州、宁波、天津三个城市。

要了解专业术语



每个行业都有自己的行话和术语，废旧塑料加工行业也有自己的术语。因此投资者在新

人行时，建议往一些专业的塑料行业论坛上往学习一些专业术语，这些术语主要都是针对十

分繁琐的化学分子式的简称，而且已经在业内成为约定俗成。如聚丙烯塑料，那么术语便称

为“pp”。假如投资者不了解这些，就很难做成生意，可能还会造成笑话或误解。

要预备赊欠资金

废旧再生塑料领域还有一个关键环节就是账期。一般情况下，塑料加工企业会先从废旧

塑料加工企业赊三个月的货，三个月后再结算货款。这已经成为了行业内的一种潜规则。因

此初进行的投资者要把握好账期和预备好充足的资金。
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